¢Se siguen

vendiendo
empresas?

- ¢5e venden menos empresas
por la crisis?

-No hay una ola comprado- |
ra, pero tampoco se frenaron
todas las transacciones. Hay
fondos y compradores estraté-
gicos que buscan la oportuni-
dad. En las crisis siempre hay

- alguien que gana y alguien

que pierde y el que gana quie-
re comprar al que pierde.

- ¢Es buen o mal momento para
vender?

- Muchas empresas parten del
supuesto de que no es buen
momento. Pero, si estin pen-
sando en vender, es porque
tienen problemas y, enton-
ces, tienen que analizar si no
se van a agravar dentro de un
afio, si no se producird un in-
cremento del deterioro.

- éLos precios bajaron?

- Lo que paso es que se amplié
la brecha entre lo que pide el
vendedor y lo que quiere pa-

. gar el comprador.

= ¢Cambid la forma de valuar las
empresas?

. -Las empresas se siguen va-

luando sobre la base de sus
ingresos futuros. Lo que pasa
es que hoy el vendedor cree
que las ventas de su empresa
aumentardn y el comprador
no, porque es conservador.
Ademis, sabe que cuanto
mas tiempo pasa, mas oportu-
nidades aparecen. El tema es

- que el vendedor tiene que ser

capaz de probar que sus ven-
tas pueden subir. Por eso hay

- métodos en los que se acuerda

que se queda en la compariia

- por un tiempo, o cobra una

parte del dinero y el resto se- |
gin los resultados. Hay for-

- mas para que las diferencias
.~ entre vendedor y comprador

no haya que cerrarlas hoy.
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